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STUDIENGANG 

Wirtschaftsingenieurwesen 

5. SEMESTER 

MODUL 

Verkaufs- und Verhandlungstechniken 

INHALTE 

• Kundenansprache/-akquise 

• Verkaufsgespräch 

• Verhandlungstechniken (z.B. anhand 

der Harvard Methode) 

o Einwandbehandlung 

o Preisargumentationstechnik 

• Verkaufsabschluss 

• Kundenpflege 

DATEN UND FAKTEN 

− Einstiegsdatum: Okt. 2027 

− 28 Lehreinheiten im Zeitraum Okt.-Dez. 

(Eine Lehreinheit entspricht 45 min.) 

− Vergütung: 
42,00 €/Lehreinheit 
+ Fahrtkosten 
+ Prüfungsvergütung 

− Max. 240 Lehreinheiten pro Jahr bei 
mehreren Lehraufträgen 

INTERESSIERT? 

Bitte senden Sie Ihre Bewerbung mit ausgefüllten Bewerbungsformular und Lebenslauf direkt 
an Prof. Dr. Seemann, <seemann@dhbw-ravensburg.de> 

LEHRBEAUFTRAGTE*R GESUCHT 
VERKAUFS- UND VERHANDLUNGSTECHNIKEN 
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