Studium Handelsmanagement mit Schwerpunkt Digital Retail Management: Veranstaltungen, Module, Credits, Klausuren (ab 2026)

1. Studienjahr

2. Studienjahr

3. Studienjahr

C  iemestr | aSemester | Gemetw | aSemester | ssemester G Somester |

Oktober - Dezember

Veranstaltung

Priifung

Teilmodule

[std. | art [ects

Grundlagen Betriebswirtschaft
(W4BW_101)

Einfiihrung in die
Betriebswirtschaft

40

Grundlagen des
Marketing

Finanzbuchfiihru

Finanzbuchfiihrung

20

30

Bilanzierung

Einfiihrung in die
Volkswirtschaftslehre

30

Mikrokonomie
(W4BW_105)

30

Mikrodkonomik

Konsumenten-
verhalten

30

Spezifische Handelskompetenzen
(W4BW_HD103)

30

Dienstleistungs- und
Servicemanagement

(waBw,

Présentation
(W4BW_701.4)

30

Schliisselqualifikationen | - Teil 1

IT-Kompetence
(W4BW_701.11)

ng & Bilanzierung
(W4BW_103)

Potfolio-
priifung

_HD719)
20
Ohne
Priifung
20

Klausur

Klausur

Klausur

Mathematik (& Statistik)
(W4BW_106)

Mathematik

30

Klausur

Jan -
Marz

Praxis 1

Praktisches Studium

April - Juni

Veranstaltung Priifung

Oktober - Dezember

Juli -
Veranstaltung

Priifung

Jan -
Marz

April - Juni

Veranstaltung Priifung

Juli -

Oktober -

Veranstaltung

Dezember

Priifung

Januar - Mérz

Veranstaltung

Priifung

April - Juli -

Juni

Teilmodule I Std. | Art

[ects

Sept
Teilmodule

[ std. |

Art

[ects

Teilmodule I Std. | Art

[ects

Sept

Teilmodule

[std. | art Jects

Teilmodule

[std. | art

[ects

Sept

Grundlagen Handelsbetriebslehre
(W4BW_HD101)

Einfhrung Handels-

betriebslehre o

Klausur

Distribution &
Vermarktung 0
Unternehmensrechnung
(W4BW_102)

Kosten- und

30
Leistungsrechnung

Klausur

In\./estiti.on und 30
Finanzierung
Supply Chain Management
(W4BW_HD102)

Beschaffung/

30
Warenwirtschaft

Klausur

Transport/ 30

Lagerung

Digitalisierung & Nachhaltigkeit
(W4BW_104)

Management von

40
Digitalisierung

Portfolio-

Priifung
Management von 2
Nachhaltigkeit
Schliisselqualifikationen | - Teil 2
(W4BW_HD719)

Wissensch. Arbeiten

(W4BW_701.2) 0 Ohne
Teambuilding 20 Priifung
WA4BW_701.12)

(Mathematik &) Statistik
(W4BW_106)

Statistik 30 Klausur

Handelspsychologie
(W4BW_HDA477)

Praxis 3

Web Usability & Databasemanagement
(WA4BW_HD484)

Praxis 4

International Com

(W4BW_HD486)

merce Management

Digitale Geschaftsmodelle des Handels
(W4BW_HD483)

Praxis 5 Praxis 6

Arbeits- und
Organisations-
psychologie

28

Markt- und
Werbepsychologie

Empirische Forschung
in der BWL

Data Science &
Business Analytics

Grundlagen der
Makrodkonomie

Geld &
Wihrung

Strategisches H

Grundlagen der
Strategiebestimmung

landelsmarketing
(W4BW_HD202)

Verfahren der
Strategiebestimmung

Optimierung des
Marketing-Mix

Praktisches Studium inkl. Anfertigung Ablauf- & Refelxionsbericht u. Anfertigung Projektarbeit |

BGB

Grundlagen
des Rechts 8
Schuldrecht 27

Klausur

Quantitative Methoden
(W4BW_201)

Klausur

Makrodkonomie
(W4BW_203)

Klausur

Potfolio-
priifung

Biirgerliches Recht
(W4BW_204)

Fall-
analse

Praktisches Studium

Website Usability 23

Web-Analytics 16 Klausur 5

Database-Management | 16

Personal & Unternehmensorgansiation
(W4BW_202)

Personalwirtschaft

Klausur

Organisation s-

19
management

Instrumente des Handelsmarketing
(W4BW_HD201)

Sortimentspolitik

Klausur

Preispolitik

Kommunikation &
Ladengestaltung

Quantitative Methoden im Handel
(W4BW_HD203)

Teilkostenrechnung | 28

Potfolio-

priifung
Unternehmens-

27
besteuererung

Wirtschaftsrecht
(W4BW_439)

Handel- und

Gesellschaftsrecht 8

Fall-

analse
Arbeits- und

27
Insolvenzrecht

International Trade,
Benchmarking, &
Development

25

Intercultural &
Crossculture
Competence

Studienwahlfachmodul |

(s. Wahlfa:

Modul 1

Studienwahlfachmodul Il

(s. Wahlfa,

Modul 2

Relevanz int. Ha
(W4B!

Globalisierung &
Welthandel

Klausur 5

25

chiibersicht)

50 Klausur 5

chiibersicht)

Klausur

ndelsbeziehungen
W_440)

25

Praktisches Studium inkl. Anfertigung Ablauf- & Refelxionsbericht u. Anfertigung Projektarbeit 11

Regionale &
Europiische
Wihrungsraume

Schliisselqualifikationen Il - Teil 1
(W4BW_HD720)

Projekt-
management
(W4BW_702.16)

Integrations:

Klausur

25

ohne

% Priifung

seminar Teil 1

(W4BW_HD302)

Unternehmens-
projekt |

ohne
Prufung

Grundlagen des
digitalen Handels

Digitale
Handelsplattformen

Customer Journey und
Kundeninteraktion

Studienwahl

18

18 PoEfoIno-
prifung

14

Ifachmodul 11l

(s. Wahlfachiibersicht)

Modul 3

Integriertes

(W4BW_301)

Unternehmens-
fihrung

Potfolio-

50 -
prifung

Management

Klausur

Leadership

Handelsm:

(W4BW_HD301)

Handelscontrolling

anagement

25

Finanzmanagement

Schliisselqualifikationen Il - Teil 2
(W4BW_HD720)

Projektskizze zur
Bachelorarbeit
(W4BW_702.16)

Klausur

25

ohne

% Priifung

Integrationsseminar Teil Il
(W4BW_HD302)

Unternehmens-
projekt Il

Seminar-
arbeit

Praktisches Studium inkl. 1. Termin Bachelorarbeit

Praktisches Studium inkl. 2. Termin Bachelorarbeit Anfertigung Ablauf- & Refelxionsbericht

LVS Préasenz:

310

13
Wochen

LVS Prasenz: 310

LVS Préasenz:

13
Wochen

275

13
Wochen

LVS Prasenz: 275

13
Wochen

LVS Préasenz:

250

LVS Présenz:

250

13

Wochen

13
Wochen

Wahlficher 5. Semester (wdhle 2 Module)

Informationen im int. Handel
(W4BW_HD356)

(W4BW_HD368)

Wahlficher 6. Semester (wihle 1 Modul)

Digital Commerce Marketing
(W4BW_HD479)

(W4BW_HD448)

Verhandlungs- Internet ;
Treasury 18 18 N 18 Innovative Brand
management Marketing 25
- - - - . Management .
AuBenwirtschaft & INCO- 18 Klausur Einkaufs- 18 Klausur 5 Social Mgdla 18 PoEfoIm- 5 PoEfoIm- 5
Terms management Marketing prifung prifung
- — Applied Brand 25
Lieferanten- 1 Efficient Consumer 1 !nternet— 1 Management
management Response Okonomie
Sales Management Vertri E-Fulfillment & Risk Management Customer Management
(W4BW_HD481) (W4BW_HD351) (W4BW_HD485) (W4BW_HD482)
Multi-Channel- \nstrumente des 18 Fulfitmentim E- 18 Customer Relationship
25 Stationdrhandels Commerce 25
Management - Management
Klausur \n‘strumeme des 18 Klausur 5 Zahlyngsen‘wmklung& 18 POEfO“O- 5 PoEfoIlo- 5
Vertriebsplanung, Distanzhandels Risikomanagements prifung Key Account prifung
Vertriebssteuerung & 25 Innovative Rechtliche Management & 25
Vertriebscontrolling Vertriebswege 14 Rahmenbedingungen 14 Personal Selling




Oktober - Dezember

Veranstaltung Priifung

Teilmodule [ std. | Art |ECTS

Grundlagen Betriebswirtschaft

(W4BW_101)

Einfihrung in die

Betriebswirtschaft o

Klausur 5

Grundlagen des

Marketing 0

Finanzbuchfiihrung & Bilanzierung
(W4BW_103)

Finanzbuchfiihrung | 30

Klausur 5

Bilanzierung 30

Mikrokonomie
(W4BW_105)

Einfihrung in die

Volkswirtschaftslehre 0

Klausur 5

Mikrodkonomik 30

Spezifische Handelskompetenzen
(W4BW_HD103)

Konsumenten-

30
verhalten

Potfolio-

priifung
Dienstleistungs- und 30
Servicemanagement
Schliisselqualifikationen | - Teil 1
(W4BW_HD719)

Préasentation

(W4BW_701.4) 2

Ohne

IT-Kompetence Priifung

(W4BW_701.11)
Mathematik (& Statistik)
(W4BW_106)

20

Mathematik Klausur

Jan -
Marz

Praxis 1

Praktisches Studium

Studium Handelsmanagement mit Schwerpunkt Retail & Commerce Management: Veranstaltungen, Module, Credits, Klausuren (ab 2026)

1. Studienjahr

April - Juni

Veranstaltung Priifung

Juli -

Veranstaltung

Priifung

2. Studienjahr
L iSemester [ emestr | Ssemestr | asemester | semestr |G semester |

Oktober - Dezember

Jan -
Marz

April - Juni

Veranstaltung Priifung

Juli -

Oktober - Dezember

Veranstaltung Priifung

3. Studienjahr

Januar - Mérz

Veranstaltung Priifung

April - Juli -

Juni

Art__|ECTS

[ std. |

Teilmodule

Sept

Teilmodule

[std. | Art

[ects

Teilmodule I Std. | Art

[ects

Sept

Teilmodule I Std. | Art

[ects

Teilmodule | std. | Art |ECTS

Sept

Grundlagen Handelsbetriebslehre
(W4BW_HD101)

Einfhrung Handels-

betriebslehre o

Klausur 5

Distribution &
Vermarktung 0
Unternehmensrechnung
(W4BW_102)

Kosten- und

30
Leistungsrechnung

Klausur

In\./estiti.on und 30
Finanzierung
Supply Chain Management
(W4BW_HD102)

Beschaffung/

30
Warenwirtschaft

Klausur

Transport/ 30
Lagerung

talisierung & Nachhaltigkeit

(W4BW_104)

Management von

40
Digitalisierung

Portfolio-

Wissensch. Arbeiten

Priifung
Management von 2
Nachhaltigkeit
Schliisselqualifikationen | - Teil 2
(W4BW_HD719)

(W4BW_701.2) 0 Ohne S
Teambuilding 20 Priifung
WA4BW_701.12)

(Mathematik &) Statistik
(W4BW_106)

Statistik Klausur

Arbeits- und
Organisations- 28
psychologie

Handelspsychologie
(W4BW_HD477)

Markt- und
Werbepsychologie

Klausur

Quantitative Methoden

Empirische Forschung
in der BWL

(W4BW_201)

Klausur

Data Science &
Business Analytics

Grundlagen der
Makrodkonomie

Makrodkonomie
(W4BW_203)

Klausur

Geld &
Wihrung

Grundlagen der
Strategiebestimmung

Strategisches Handelsmarketing

(W4BW_HD202)

Verfahren der
Strategiebestimmung

Potfolio-
priifung

Optimierung des
Marketing-Mix

Biirgerliches Recht
(W4BW_204)

Praktisches Studium inkl. Anfertigung Ablauf- & Refelxionsbericht u. Anfertigung Projektarbeit |

BGB

Grundlagen
des Rechts 8
Fall-
analse
Schuldrecht 27

Praktisches Studium

Besonderheiten Konsumgiiterhandel
(W4BW_HD480)

Operet. Ausgestaltung
Konsumgiiterhandels

Strateg. Ausgestaltung

16 Klausur 5
Konsumgiiterhandels

Finanz. Ausgestaltung
Konsumgiiterhandels

Personal & Unternehmensorgansiation
(W4BW_202)

Personalwirtschaft

Klausur

Organisation s-

19
management

Instrumente des Handelsmarketing
(W4BW_HD201)

Sortimentspolitik

Klausur

Preispolitik

Kommunikation &
Ladengestaltung

Quantitative Methoden im Handel
(W4BW_HD203)

Teilkostenrechnung | 28

Potfolio-

priifung
Unternehmens-

27
besteuererung

Wirtschaftsrecht
(W4BW_439)

Handel- und

Gesellschaftsrecht 8

Fall-

analse
Arbeits- und

27
Insolvenzrecht

Praxis 4

Praktisches Studium inkl. Anfertigung Ablauf- & Refelxionsbericht u. Anfertigung Projektarbeit 11

Strategisches Einkaufsmanagement
(W4BW_HD368)

Verhandlungs-
management

18

Einkaufs-
management

18 Klausur 5

Efficient Consumer

14
Response

Studienwahlfachmodul |
(s. Wahlfachiibersicht)

Modul 1 50 Klausur 5

Studienwahlfachmodul Il
(s. Wahlfachtibersicht)

Modul 2 Klausur

Relevanz int. Handelsbeziehungen
(W4BW_440)

Globalisierung &

Welthandel »

Klausur
Regionale &
Europiische 25

Wihrungsraume

Schliisselqualifikationen Il - Teil 1
(W4BW_HD720)

Projekt-
ohne
management 25 Priifun
(W4BW_702.16) 8

Integrationsseminar Teil 1
(W4BW_HD302)

Unternehmens-

projekt |

ohne
Prufung

Innovatives Markenmanagement
(W4BW_HD448)

Innovative Brand

25
Management

Potfolio-

prifung
Applied Brand

Management =
Studienwahlfachmodul Il
(s. Wahlfachiibersicht)

Modul 3 so | Potfelio-| g
prifung

Integriertes Management
(W4BW_301)

Unternehmens-
fihrung

Klausur

Leadership

Handelsmanagement
(W4BW_HD301)

Handelscontrolling | 25

Klausur
Finanzmanagement | 25

Schliisselqualifikationen Il - Teil 2
(W4BW_HD720)

Projektskizze zur o
Bachelorarbeit 25 Priifun 5
(W4BW_702.16) e

Integrationsseminar Teil Il
(W4BW_HD302)

Seminar-
arbeit

Unternehmens-
projekt Il

Praxis 5 Praxis 6

Praktisches Studium inkl. 1. Termin Bachelorarbeit

Praktisches Studium inkl. 2. Termin Bachelorarbeit Anfertigung Ablauf- & Refelxionsbericht

LVS Prasenz: 310 |

13

Wochen

LVS Prasenz: 310

13
Wochen

LVS

Présenz: 275

Wochen

|13

LVS Prasenz: 275

13
Wochen

LVS Présenz: 250

LVS Présenz: 250

13

Wochen

13
Wochen

Wabhlficher 5. Semester (wéhle 2 Module)

Informationen im int. Handel
(W4BW_HD356)

Inter

1 Co
(W4BW_HD486)

Wahlficher 6. Semester (wihle 1 Modul)

Digital Commerce Marketing
(W4BW_HD479)

Digitale Geschiftsmodelle des Handels
(W4BW_HD483)

Treasu 18 International Trade, Internet 18 Grundlagen des 18
id Benchmarking, & 25 Marketing digitalen Handels
i Development i i io- igi io-
AuBenwirtschaft & INCO: 18 Klausur 5 Klausur 5 Social Mgdla 18 PoEfoIm 5 Digitale 18 PoEfoIm 5
Terms Intercultural & Marketing prifung Handelsplattformen prifung
Lieferanten- “ Crossculture 25 Internet- “ Customer Journey und “
management Competence Okonomie Kundeninteraktion
Sales Management Vertri E-Fulfillment & Risk Management Customer Management
(W4BW_HD481) (W4BW_HD351) (W4BW_HD485) (W4BW_HD482)
Multi-Channel- \nstrumente des 18 Fulfitmentim E- 18 Customer Relationship
25 Stationdrhandels Commerce 25
Management - Management
Klausur 5 \n‘strumeme des 18 Klausur 5 Zahlyngsen‘wmklung& 18 Potfoho- 5 Potfollo- 5
Vertriebsplanung, Distanzhandels Risikomanagements priifung Key Account priifung
Vertriebssteuerung & 25 Innovative Rechtliche Management & 25
Vertriebscontrolling Vertriebswege e Rahmenbedingungen e Personal Selling




1. Studienjahr

Studium Handelsmanagement mit Schwerpunkt Vertriebsmanagement: Veranstaltungen, Module, Credits, Klausuren (ab 2026)

2. Studienj

ahr

3. Studienjahr

C  iemestr | aSemester | Gemetw | aSemester | ssemester G Somester |

Oktober - Dezember

Oktober - Dezember
Jan -

Veranstaltung Marz

Priifung

Veranstaltung

April - Juni

Priifung

Juli -

Veranstaltung

Priifu

ng

Jan -
Marz

April - Juni
Veranstaltung

Priifung

Juli -

Oktober - Dezember

Veranstaltung Priifung

Januar - Mérz

Veranstaltung

Priifung

April - Juli -

Juni

Teilmodule [ std. | Art |ECTS Teilmodul

[ std. |

le Art

[ects

Sept

Teilmodule

[std. | Art

[ects

Teilmodule I Std. |

Art

[ects

Sept

Teilmodule I Std. | Art

[ects

Teilmodule | Std. I Art

[ects

Sept

Grundlagen Betriebswirtschaft

Praxis 1

(W4BW_101)

Einfiihrung in die
Betriebswirtschaft

» Einfihrung Ha

betriebslehre

Grundlagen Handelsbetriebslehre

(W4BW_HD101)

dels-
ndels- 20

Klausur 5

Grundlagen des

Marketing 0

Vermarktul

Finanzbuchfiihrung & Bilanzierung
(W4BW_103)

Finanzbuchfiihrung | 30

Leistungsrech

Klausur 5

Distribution &

Unternehmensrechnung

Kosten- und

Klausur

20
ng

(W4BW_102)

30
nung

Klausur

Bilanzierung 30

Mikrokonomie
(W4BW_105)

Einfihrung in die

Volkswirtschaftslehre 0

Klausur 5

Investition und
Finanzierung

Supply Chain Management

Beschaffung/
Warenwirtschaft

30

(W4BW_HD102)

30

Klausur

Mikrodkonomik 30

Praktisches Studium

Spezifische Handelskompetenzen
(W4BW_HD103)

Konsumenten-

30
verhalten

Potfolio-

Transport/
Lagerung

Digitalisierung

Management von
Digitalisierung

30

& Nachhaltigkeit
(W4BW_104)

40

Portfolio-

priifung
Dienstleistungs- und 30
Servicemanagement
Schliisselqualifikationen | - Teil 1
(W4BW_HD719)

Préasentation

20

Management von
Nachhaltigkeit

Schliisselqualifikationen | - Teil 2

Wissensch. Arbeiten

Priifung
20

(W4BW_HD719)

20

Mathematik (& Statistik)
(W4BW_106)

Mathematik Klausur Statistik

(W4BW_701.4) Ohne (W4BW_701.2) Ohne
IT-Kompetence 2 Priifung Teambuilding » Priifung
(W4BW_701.11) W4BW_701.12)

(Mathematik &) Statistik

(W4BW_106)

Klausur

Arbeits- und
Organisations-
psychologie

Handelspsychologie
(W4BW_HD477)

Markt- und
Werbepsychologie

Klausur

Quantitative Methoden

Empirische Forschung
in der BWL

(W4BW_201)

Klausur

Data Science &
Business Analytics

Grundlagen der
Makrodkonomie

Makrodkonomie
(W4BW_203)

Klausur

Geld &
Wihrung

Grundlagen der
Strategiebestimmung

Strategisches Handelsmarketing

(W4BW_HD202)

Verfahren der
Strategiebestimmung

Potfolio-
priifung

Optimierung des
Marketing-Mix

Biirgerliches Recht
(W4BW_204)

Praktisches Studium inkl. Anfertigung Ablauf- & Refelxionsbericht u. Anfertigung Projektarbeit |

BGB

Grundlagen
des Rechts 8
Fall-
analse
Schuldrecht 27

Praxis 3

B2B-Vertrieb
(W4BW_HD35,

B2B-Marketing

Projektgeschaft

16

Personal & Untern

Systemgeschaft

Personalwirtschaft

(W4BW_202)

Organisation s-

Sortimentspolitik

19
management

Instrumente des

)

Klausur

Klausur

Handelsmarketing
(W4BW_HD201)

ehmensorgansiation

Praxis 4

Instrumente Vertriebswegegestaltung
(W4BW_HD351)

Instrumente des

18
Stationdrhandels
Instrumente des
18 Klausur 5
Distanzhandels
Innovative
14

Vertriebswege

Studienwahlfachmodul |
(s. Wahlfachiibersicht)

Modul 1 50 Klausur 5

Studienwahlfachmodul Il
(s. Wahlfachtibersicht)

Customer Management
(W4BW_HD482)

Customer Relationship

25
Management
Potfolio-
Key Account prifung
Management & 25

Personal Selling

Studienwahlfachmodul Il
(s. Wahlfachiibersicht)

Potfolio-

Modul 3 T
prifung

50

Integriertes Management
(W4BW_301)

Praxis 5 Praxis 6

Preispolitik

L

Praktisches Studium

Kommunikation &

Teilkostenrechnung

adengestaltung

Quantitative Methoden im Handel
(W4BW_HD203)

28

Unternehmens-

Gesellschaftsrecht

27
besteuererung

Klausur

Potfolio-
priifung

Modul 2 Klausur

Relevanz int. Handelsbeziehungen
(W4BW_440)

Globalisierung &

Welthandel »

Wirtschaftsrecht

(W4BW_439)

Handel- und
landel- un 28

Arbeits- und

27
Insolvenzrecht

Fall-
analse

Praktisches Studium inkl. Anfertigung Ablauf- & Refelxionsbericht u. Anfertigung Projektarbeit 11

Klausur
Regionale &
Europiische

Wihrungsraume

25

Schliisselqualifikationen Il - Teil 1
(W4BW_HD720)

Projekt-
ohne
management 25 Priifun
(W4BW_702.16) 8

Integrationsseminar Teil 1
(W4BW_HD302)

Unternehmens-

projekt |

ohne
Prufung

Unternehmens-
fihrung

Klausur

Leadership

Handelsmanagement
(W4BW_HD301)

Handelscontrolling | 25

Klausur

Finanzmanagement | 25

Schliisselqualifikationen Il - Teil 2

(W4BW_HD720)

Projektskizze zur
Bachelorarbeit
(W4BW_702.16)

ohne

% Priifung

Integrationsseminar Teil Il
(W4BW_HD302)

Seminar-
arbeit

Unternehmens-
projekt Il

Praktisches Studium inkl. 1. Termin Bachelorarbeit

Praktisches Studium inkl. 2. Termin Bachelorarbeit Anfertigung Ablauf- & Refelxionsbericht

13

LVS Préasenz:
Wochen

310 |

LVS Préasenz:

310

13
Wochen

LVS

Présenz: 275

13
Wochen

LVS Prasenz: 275

13
Wochen

LVS Présenz: 250

LVS Présenz: 250

13

Wochen

13
Wochen

Wahlficher 5. Semester (wdhle 2 Module)

Informationen im int. Handel

(W4BW_HD356)

Inter

1 Co
(W4BW_HD486)

Wahlficher 6. Semester (wihle 1 Modul)

Digital Commerce Marketing
(W4BW_HD479)

Digitale Geschiftsmodelle des Handels
(W4BW_HD483)

Vertriebscontrolling

Response

Rahmenbedingungen

Treasu 18 International Trade, Internet 18 Grundlagen des 18
id Benchmarking, & 25 Marketing digitalen Handels
i Development i i io- igi io-
AuBenwirtschaft & INCO: 18 Klausur Klausur 5 Social Mgdla 18 PoEfoIm 5 Digitale 18 PoEfoIm 5
Terms Intercultural & Marketing priifung Handelsplattformen prifung
Lieferanten- “ Crossculture 25 Internet- “ Customer Journey und “
management Competence Okonomie Kundeninteraktion
Sales Management h E-Fulfillment & Risk Management
(W4BW_HD481) (W4BW_HD368) (W4BW_HD485) (WA4BW_HD448)
Multi-Channel- Verhandlungs- 18 Futfitment im £- 18 Innovative Brand
25 management Commerce 25
Management - - Management
Klausur Einkaufs- 18 Klausur 5 Zahlyngsen‘wmklung& 18 POEfO“O- 5 PoEfoIlo- 5
Vertriebsplanung,, management Risikomanagements prifung Aoiied Brand prifung
. — N pplied Bran
Vertriebssteuerung& | 25 Efficient Consumer " Rechtliche " Management 25




	Rahmenplan extern RCM
	Rahmenplan extern VTM
	Rahmenplan extern DRM

